


Jos potentiaalinen asukas 
ihastuu asuntoon ennen 
kuin ulko-ovi on  edes 
avattu, on myyntityö 
helppoa.

”

Missä on ammattilaisten arvostus?

Koskela nostaa esiin muitakin ongelmakohtia. 

– On surullista nähdä, kuinka vähän ammat-
tilaiset toisten työtä arvostavat. Liian usein 
uudelle istutukselle lentää ikkunasta sangol-
linen laastia, taikka istutuksen päälle ajetaan 
kuukulkija ja työ on aloitettava alusta. Tällai-
nen toiminta on käsittämätöntä. En minä-
kään mene mutaisilla kengillä kävelemään 
upouudelle parketille, hän toteaa harmis-
saan. 

– Piharakentaminen tuntuu edelleen olevan 
monelle rakennustyömaalla työskentelevälle 

vähemmän tärkeää. Asenne on onneksi hil-
jalleen muuttumassa parempaan suuntaan.

Koskela kuvailee ongelmia vastaan taiste-
lemisen olevan pään takomista tiiliseinään. 
Epäkohdat olisi nostettava esiin rakenta-
vassa hengessä niin, että urakan jokainen 
lenkki tiedostaisi yhteisen työmaan ongel-
mat ja sitoutuisi muutoksiin. 

– Näin tehtiin aikoinaan työturvallisuuden 
parantamiseksi, ja vuosien taistelun jälkeen 
se vihdoin tuotti tulosta. Uusien turvallisuus-
määräysten ansiosta onnettomuudet ovat 
vähentyneet huimasti. Sama pitäisi toteut-
taa työn laadun ja toisen työn arvostami-

sen suhteen – luodaan yhdessä pelisäännöt, 
joita jokainen sitoutuu noudattamaan. Näin 
projektit pysyvät aikataulussa ja laatu vas-
taa jokaisen osapuolen odotuksia, Koskela 
ehdottaa.

Yhdessä kohti parempia tuloksia

Koskela muistuttaa, että viihtyisä piha myy 
asuntoja. Sen sijaan, että pihan rakentami-
nen olisi vain yksi kustannus lisää, sitä tulisi 
ajatella enemmänkin sisäänvetotuotteena 
taikka sisäänheittäjänä. Jos potentiaalinen 
asukas ihastuu asuntoon ennen kuin ulko-
ovi on edes avattu, on myyntityö helppoa.
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